
Benutzerhandbuch – Bewertungs-Tool für Auktionsteilnehmer

Anwenderhandbuch – Bewertungs-Tool für Auktionsteilnehmer
Alle Rechte vorbehalten 2025 - Keine Vervielfältigung dieses Dokuments ohne ausdrückliche Genehmigung von bee2link.

1



Inhaltsverzeichnis
Voraussetzung: Sie haben GW, die mit dem Referenzqualifikation abgeglichen sind.

1. Senden des Antrags auf eine Bieterverbindung

1) Senden der Verbindungsanfrage an den Auktionsteilnehmer

2. Verwaltung Ihrer Inzahlungnahmen

A) Einstellungen, die für die Durchführung des Auktionsverlaufs erforderlich sind.
1) Die Benutzerrechte

2) Die automatische Bestimmung des Fahrzeugs und die Bestimmung von Quotierungsanfragen

3) Die automatische Validierung im Rahmen einer Inzahlungnahme

4) Manuelle Lieferung von GW an Bieter zulassen

B) Auswirkungen von Benutzerrechten und Einstellungen auf die Inzahlungnahmeverläufe.
1) Grundlegende Begriffe

2) Darstellung der Auswirkungen von Rechten bei einer Inzahlgungnahme an einen Bieter :

A) Nutzer mit dem Recht, Inzahlungnahmeangebote zu bestätigen ("Autonome/Manager")

B) Nutzer, die nicht über das Recht zur Bestätigung von Inzahlungnahmeangeboten verfügen 
("Verkäufer/Antragsteller")

C) Fall der manuellen Validierung (Modus: "Antragsteller / Validierer")

von bee2link



C) Abschluss der Inzahlungnahme

1) Validierung des Angebots und Ausgabe des Inzahlungnahmeangebots
2) Kauf / Inzahlungnahme des Fahrzeugs

3. Verwaltung von GW, die aus einer Inzahlungnahme in den Bestand stammen
1) Ankunft des zurückgekauften GW / aus dem Bestand übernommenen GW
2) Eingang-physikalischen Bestand
3) Auslagerung des Fahrzeugs aus dem Bestand

A) Umstellen auf automatische Lieferung : 

B) Umstellen auf manuelle Lieferung :

von bee2link



Voraussetzungen
Verfügen Sie über die Module Gelengenheiten, Kunden und Fahrzeuge in OpenFlex.

Kunden vom Typ "Wiedrverkäufer" haben.

Verfügen Sie über ein Benutzerkonto vom Typ Verkaufsleiter oder Verkäufer,

Die Antwortzeit für Kfz-Profis unter Einstellungen ➔  Preispolitik ➔  GW-Verkaufswert einrichten. Haben die Liste der Empfänger von 

Automobilefachleute eingerichtet.

h - Tool "Auktionatorisches Rating
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1
Versand der Angebotsanfrage
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1/ Senden des Antrags auf eine Bieterverbindung
Erstellen Sie im Menü "Kunden"einen Kundendatensatz vom Typ Wiederverkäufer indem Sie seine E-Mail-Adresse eingeben. Wenn der Gewerbetreibende ein Bieter ist, geben Sie 
die folgenden Adressen ein:

Alcopa:analyse-cotation@alcopa-auction.fr // Auto1:remarketing-api-2@auto1.com

Klicken Sie auf der Karteikarte auf die Schaltfläche "Mit dem Profi verbinden"(Bild 1).

Der Wiedrverkäufer erhält dann per E-Mail die notwendigen Anweisungen, um sich in seinen von OpenFlex stammenden Auktionsverfolgungsbereich einzuloggen.

Sobald die Verbindung hergestellt ist, werden die Informationen auf der Karteikarte des Bieters angezeigt (Bild 2). Er kann dann Angebotsanfragen erhalten, wenn Fahrzeuge für 
Wiederverkäufer auf einem Inzahlungnahmekurs bestimmt sind.

Sie können die Verbindung dieses Bieters mit bestimmten Entitäten einer Gruppe jederzeit ändern oder aufheben, indem sie auf die Schaltfläche Verwalten von 

Verbindungen klicken.
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Rückruf:

Um Ihnen Zeit zu sparen, können Sie die Verbindung zwischen den Bietern und den verschiedenen Entitäten einer Gruppe in einer einzigen Aktion herstellen. Die Liste der

Wiederverkäufer, die mit ihnen als Partner zusammenarbeiten, wird in die Einladungs-E-Mail eingetragen, die sie erhalten.

Erste Verbindung mit dem Bieter :

7

Verwaltung der Verbindungen dieses Bieters mit den 

verschiedenen Entitäten einer Gruppe :
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Verwaltung Ihrer 
Inzahlungnahmen
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A) Notwendige Einstellungen für den Bieterpfad.
1) Die Rechte der Nutzer

Die Benutzerrechte können bei der Verwaltung der Benutzergruppen eingestellt werden (Einstellungen >Benutzer, Gruppen und Rechte).

3 Konfigurationsmöglichkeiten :

Kein Recht auf Validierung:Der Nutzer kann seine Übernahmeangebote nicht validieren, ohne sie seinem Vorgesetzten vorzulegen:Profil vom Typ "Verkäufer".

Recht auf Validierung von Insahlungrnahmeangeboten:Der Nutzer kann Inzahlungnahmeangebote, die von einem Nutzer eingereicht wurden oder aus einem Web 

Inzahlungnahmepfad stammen, validieren : Profile "Verkaufsleiter /Manager

Recht auf Validierung eigener Inzahlungnahmeangebote:Der Nutzer ist autonom, er kann seine eigenen Inzahlungnahmeangebote validieren, ohne die Zustimmung seines 

Manager. Hingegen hat er kein Validierungsrecht für Inzahlungnahmeangebote, die von anderen Nutzern oder von einem Webparcours stammen:Profile vom Typ 

"Selbstständige Verkäufer /Dispo /Marketing".



2) Die automatische Bestimmung des Fahrzeugs und die Bestimmung von Quotierungsanfragen

3 Einstellungen sind über die Preispolitik > GW- Verkaufswert 
verfügbar:

1) Die Frist für die Antwort von Wiederverkäufer:Mit diesem 

Parameter lässt sich die Zeit bestimmen, die die Bieter 

haben, um ein Angebot für die Inzahlungnahme 

abzugeben.

2) Liste der Empfänger von Angebotsanfragen einrichten: 
Durch das Erstellen dieser Liste richten Sie sich an 
bestimmte Empfänger, an die Angebotsanfragen gesendet 
werden sollen. Wenn keine Liste erstellt wird, erhalten alle 
Wiederverkäufer, die mit der Groupe verbunden sind, die 
Angebotsanfragen.

3) Automatische Bestimmung für Fahrzeuge die an 
Wiederkäufer bestimmt sind : Mit dieser Einstellung 
können Sie die Kriterien angeben, die auf eine 
bestimmte Weise bestimmen, welche
automatisch, dass eine Inzahlungrnahme für
Wiederverkäufer (Marke, Alter des Fahrzeugs,

Kilometerstand).

Zur Erinnerung:Die Kriterien für das automatische 
Versenden einer Inzahlungnahme für Wiederverkäufer 
können kumulativ oder alternativ sein.

Beispiele:

-"Mehr als 10 Jahre und 100000 km " ".

-"Mehr als 10 Jahre oder 95000 km".



3) Automatische Validierung im Rahmen einer Inzahlungnahme

Ziel "Wiederverkäuferwert Gruppe":

Markiert: Wenn die Übernahme für"Wiederverkäufer"bestimmt ist, 
geht sie direkt in die Auktion, unabhängig von den Rechten des 
Nutzers (kein Recht auf Freigabe, Freigabe von 
Inzahlungnahmeangeboten oder Freigabe eigener Angebote).

Deaktiviert: Wenn die Übernahme für "Wiederverkäufer 
bestimmt ist, hängt das Verhalten der Inzahlungnahme von den 
Rechten des Benutzers ab:

Kein Recht auf Validierung:Die Inzahlungnahme unterliegt 
der Validierung durch einen Vorgesetzten. Als "Validierer"ist 
er derjenige, der die Auktion für Profis auslösen muss.

Validierung von Inzahlungnahmeangeboten und 
Validierung eigener Angebote: Die Inzahlungnahme geht 
automatisch in die Auktion.

Einstellungen/Preispolitik



4) Manuelle Lieferung von GW an Bieter zulassen

Es ist möglich, die manuelle Lieferung von GW für Wiederverkäufer zuzulassen, die sich im Status "Verkaufsbestand" befinden. Diese Einstellung ermöglicht es, die 
Fahrzeuge aus dem Bestand zu nehmen, ohne eine Bestellung auszustellen.

Wenn also ein GW manuell als Lieferung deklariert wird, kann Ihr DMS ihn aus dem Bestand auslagern, sobald er in Rechnung gestellt wurde.
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B) Auswirkungen von Benutzerrechten und Einstellungen auf die 
Inzahlungnahmeverläufe.

1) Grundlegende Begriffe

Die Entität kann mit mehreren Bietern verbunden werden.

Alle angemeldeten Bieter werden zur gleichen Zeit benachrichtigt, wenn eine Auktion auf eine Inzahlungnahmeschätzung gestartet wird.

Nach Abschluss der Quotierung erhält bei eingeschaltetem Modus "Automatische Validierung"das höchste Angebot den Zuschlag. Bei der manuellen Validierung ist es 

das

Antragsteller oder der Manager, je nach den eingestellten Rechten, der aus den eingegangenen Angeboten auswählen kann (siehe Seite 11).

Wenn das Fahrzeug keinen Marktwert hat, wird der Antrag auf Notierung manuell verwaltet.



Eingesetzte Parameter für diese Beispiele :

Das Fahrzeug erfült die Kriterien, die festgelegt wurden, damit es automatisch für Wiederverkäufer bestimmt ist (siehe Seite 10). 

Automatische Validierung des Inzahlungnahmeangebots für das angekreuzte Ziel "Wiederverkäuferr"(siehe Seite 11)

Um eine Inzahlungnahmeschätzung zu erstellen, muss zunächst eine Gelegenheit und dann ein Angebot geschaffen werden:

2) Darstellung der Auswirkungen von Rechten bei einer Inzahlungnahme an einen Bieter :

Benutzerhandbuch - Tool "Auktionatorisches Rating

Rechte vorbehalten 2023 - Keine Vervielfältigung dieses Dokuments ohne ausdrückliche Genehmigung



Es wird möglich sein, dem Schritt "Zustand des Fahrzeugs"während des Inzahlungnahmepfads Fotos hinzuzufügen.

Sobald Sie die Schätzung und Begutachtung des Zustands des in Zahlung zu nehmenden Fahrzeugs abgeschlossen haben, erscheint beim Klick auf die
Schaltfläche "Beenden der Schätzung" ein Pop-up-Fenster.

Dieses Pop-up wird angezeigt, wenn das System erkennt, dass das geschätzte Fahrzeug automatisch in die Auktion gehen wird.

Der Nutzer kann dann einen Kommentar für die Teilnehmer hinzufügen, um Details zum Zustand des Fahrzeugs zu präzisieren, bevor er bestätigt, dass die 

Schätzung gut abgeschlossen ist. Dieser Kommentar wird in der Zusammenfassung der Inzahlungnahmeangebots sichtbar sein.
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Dann müssen Sie sich gedulden, bis die Auktionsteilnehmer 
bieten.

Nachdem alle Teilnehmer ihre Angebote geäußert haben :

Das System wählt standardmäßig das Angebot zum 

höchsten Betrag.

Es wird Nutzern mit dem Recht zur Validierung von 
Inzahlungnahmeangeboten möglich sein, einen 
anderen Vorschlag als den vom System 
ausgewählten auszuwählen.

Es wird nicht nötig sein, bis zum Ende der Frist die in 

den Eistellungen festelegt wurden zu warten

Achtung:Bei den nächsten vorgestellten Schritten wird 
sich das Verhalten des Verlaufs je nach 
Benutzerrechten (siehe Seite 9) deutlich unterscheiden.
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A) Nutzer mit dem Recht, Inzahlungnahmeangebote zu bestätigen ("Autonome/Manager")

Sobald die Teilnehmer das Bieten beendet haben, klicken Sie auf die Schaltflächen "Details anzeigen"und "Preis verwalten"in der Übersicht der Inzahlungnahmeschätzung (1), um 

den Preis für die Inzahlungrnahme verwalten.

Über das Menü "Eintauschpreis verwalten"kann der Nutzer:den Bestimmungsort des Fahrzeugs ändern, eines der Preisangebote (2)bestätigen oder entscheiden, ob er sich auf die 

"Gruppenverkaufswert", um es zu dem von den Algorithmen vorgeschlagenen Betrag zurückzunehmen (3).Im dritten Szenario besteht die Idee darin, das Fahrzeug zu einem 

späteren Zeitpunkt aus dem Bestand innerhalb eines "Wiederveräufer-Loses" zu verkaufen.

Der Interne Einkaufspreis"wird die von Ihnen angewandte Marge berücksichtigen. Wenn Sie Ihre Änderungen speichern, wird der Wiederverkaufer benachrichtigt, dass sein
Vorschlag angenommen wurde.
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In diesem Zusammenhang wird die Einstellung eine automatische Preisvalidierung für Inzahlungnahmen anwenden, die sich an Wiederverkäufer richten (siehe Seite 10).

Wenn der Verkaufer von der Inzahlungnahmeschätzung aus auf die Schaltflächen: "Details zum Inzahlungnahmepreis anzeigen"(1)und "Preis verwalten"(2)klickt,kann er nur Folgendes

tun

einen Kommentar an seinen Manager hinzufügen (3).Dieser wird in die Historie der Inzahlungnahmeschätzung eingetragen.

Er kann dann auf das in Vorbereitung befindliche Angebot umschalten

(4). Der Preis des Inzahllungnahme wird in dieses integriert.

B) Nutzer, die nicht über das Recht zur Bestätigung von Inzahlungnahmeangeboten verfügen
("Verkäufer/Antragsteller")
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C) Fall der manuellen Validierung (Modus:"Antragsteller / Manager")
Einste lungen, die für dieses Beispiel gesetzt wurden :

Das Fahrzeug erfüllt die Kriterien, die festgelegt wurden, damit es automatisch für Wiederverkäufer bestimmt ist (siehe Seite 10). 

Die automatische Bestätigung von Inzahlungnahmen, die für Wiederverkäufer bestimmt sind, ist deaktiviert. (siehe Seite 11)

Der Verkäufer verfügt nicht über die Rechte, um Inzahlungnahmen zu bestätigen, sodass das Ziel und der Preis der Inzahlungnahme von einem Manager bestätigt 
werden müssen.

Wie in den vorangegangenen Beispielen erwähnt, muss der Antragsteller zunächst eine Verkaufschance schaffen, um eine Inzahlungahme abzuschätzen.

Aktionen des Antragsteller/Manager
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Sobald das Fahrzeug des Kunden konfiguriert und begutachtet wurde, kann der Verkäufer die Konfiguration des Fahrzeugs abschließen, indem er auf die dafür 
vorgesehene Schaltfläche klickt (1).Es öffnet sich ein Popup-Fenster, in dem der Verkäufer aufgefordert wird, einen Kommentar für den/die Manager abzugeben, der/die 
für die Validierung der Inzahlungnahme-Schätzungen zuständig ist/sind (2).

Der Bieter erhält die Kontaktdaten der Person, die das Fahrzeug verschickt hat, um weitere Details und Angaben zum Zustand des Fahrzeugs zu erfragen.
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Die Inzahlungnahme-schätzung wird dann auf die Bestätigung durch einen Manager warten. Der vom Verkäufer hinzugefügte Kommentar wird in der Zusammenfassung von 

der Inzahlungfnahmeschätzung und im Verlauf.

Gemäß den festgelegten Kriterien wird dieser GW an einen Wiederverkäufer weitergegeben, wenn die Inzahlungnahme erfolgreich ist:

Benutzerhandbuch - T
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In der Zwischenzeit wird der Manager benachrichtigt, wenn eine zu bearbeitende Inzahlungnahme in der Plattform eingetroffen ist. Er erhält eine E-Mail mit Links zu 

den Details von

der Schätzung (1)und zur Liste der zu bestätigenden Schätzungen (2).

Eine Benachrichtigung wird auch in der Plattform angezeigt.

Aktionen des Managers/Validators



Um das Fahrzeug zur Auktion zu schicken, muss der Manager folgendermaßen vorgehen:

(1) Klicken Sie auf die Schaltfläche "Ändern", die sich bei dem Fenster befindet, der das Ziel des GW angibt.

(2) Klicken Sie vom Menü „“VerwaltungdesEintauschpreises"aus in dem Abschnitt, der den Inzahlungnahmepreis für Wiederverkäufer angibt, auf die Schaltfläche 

"Zur Versteigerung anbieten".

(3) Bevor Sie die Auktion starten, werden Sie aufgefordert, zu überprüfen, ob die Fahrgestellnummer und das Kennzeichen des Fahrzeugs richtig eingegeben wurden, 
damit die Teilnehmer ein genaues Angebot abgeben können. Es kann auch ein Kommentar eingegeben werden, um zusätzliche Informationen über den Zustand des 
Fahrzeugs zu liefern.

Aktionen des Managers/Validators



Sobald die Bieter ihre Entscheidung getroffen haben, erhält der Manager eine E-Mail und eine Benachrichtigung, um ihn zu benachrichtigen. Auf der 
Inzahlungnahmeschätzung kann er die Details der angebotenen Preise einsehen, indem er in der Übersicht (1) auf die Schaltflächen "Details anzeigen"und "Verwaltensie 
denPreis" klickt. Daraufhin wird ein Fenster mit dem Titel "Verwaltung des Eintauschpreises » angezeigt. KreutzenSiebeim Ziel "Wiederverkäufer"das Kästchen vor der 
Bezeichnung des Wiederverkäufers der das Angebot abgegeben hat, das sie annehmen möchten.
Der "Kunden"-Inzahlungnahmepreis wird die von Ihnen angewandte Marge berücksichtigen.

Wenn Sie Ihre Änderungen speichern, wird der Bieter benachrichtigt, dass sein Vorschlag angenommen wurde.

Aktionen des Managers/Validators
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Aktionen des Antragstellers/Verkäufers

Der Antragsteller wird über eine Benachrichtigung in der Plattform benachrichtigt, sobald sein Manager die Schätzung der Inzahlungnahme bestätigt hat.

Er kann dann den von seinem Verkaufsleiter angegebenen Betrag zur Kenntnis nehmen, um ein Angebot zu erstellen.



Aktionen des Antragstellers/Verkäufers

Wenn der angegebene Preis zu niedrig ist, um das Geschäft abzuschließen, kann der Antragsteller erneut einen höheren Kundenrücknahmepreis als den ursprünglich angegebenen zur 
Bestätigung einreichen, indem er ihn registriert.

Zur Erinnerung: Wenn der eingegebene Betrag höher ist als der vom Bieter vorgeschlagene Betrag und dieser vom Manager bestätigt wird, erzeugt dies eine negative Marge bei der 
Inzahlungnahme.



C) Abschluss der Inzahlungnahme
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1) Validierung des Angebots und Ausgabe des Inzahlungnahmeangebots

Wenn Sie über die Rechte verfügen, Inzahlungnahmeangebote zu validieren (Profil typ Autonomer/Manager, klicken Sie auf die Verknüpfung zu dem in 

Vorbereitung befindlichen Angebot, wenn Sie den Weg der Inzahlungrnahmeschätzung abgeschlossen haben.

Wenn die automatische Inzahlungnahmevalidierung inaktiv ist und Sie nicht über die erforderlichen Rechte verfügen, um selbst Inzahlungnahmen zu validieren, 
(Profiltyp Verkäufer/Antragsteller), müssen Sie auf die Validierung durch einen Manager warten, der Ihnen den Betrag mitteilt, den Sie dem Kunden für den Ankauf 
seines Fahrzeugs anbieten können.



Ab diesem Schritt können Sie das Angebot, das Sie Ihrem Kunden machen, auf verschiedene Weise ergänzen.

Je nach Fall können Sie:ein Fahrzeug aus dem Bestand hinzufügen (Neuwagen oder Gebrauchtwagen) (1), einen Neuwagen konfigurieren (2)oder das Fahrzeug des 
Kunden zurückkaufen, indem Sie das Rücknahmeangebot direkt bestätigen (3).
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2) Ankauf / Inzahlungnahme

Bei einem Ankauff (1)klicken Sie, wenn der Kunde Ihr Inzahlungnahmeangebot akzeptiert, auf die Schaltfläche "Fahrzeug kaufen".Sie können dann die 

Dokumente, die vor Abschluss der Transaktion bearbeitet werden müssen.

Im Falle einer Bestellung (2), die eine Inzahlungnahme für Wiederverkäufer enthält, wird der Verkäufer sein Angebot validieren, um es dem Kunden zu präsentieren, 
damit er es später in Bestellung geben kann.



3
Verwaltung von GW im 

Bestand
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Sobald die Inzahlungnahme des für einen Bieter bestimmten Gebrauchtwagens bestätigt ist, wird dieser in der Vorlauf sichtbar sein..

Es wird leicht erkennbar sein durch den Vermerk "Reserviert für Kunden"(= reserviert für den Wiederverkäufer) auf der Fahrzeugkarteikarte und in der Tabelle, 
GW-Bestände.

1) Eingang des eingekauften GW / übernommenen GW im Bestand



Es ist möglich, nach gebuchten Fahrzeugen zu suchen, indem Sie die angezeigten Ergebnisse filtern.

Wenn Sie den Filter "Reserviertes Fahrzeug"in der Rubrik Verwaltung verwenden, können Sie sich die Fahrzeuge anzeigen lassen, die von einem Kunden des Typs 
"Wiederverkäufer" gebucht wurden.

Diese Suche kann gespeichert werden, um sie später zu verwenden. Sie können die Suche auch an die Startseite anheften, wenn Sie eine
Abkürzung zu dieser wünschen.



Um das Fahrzeug in den Bestand aufzunehmen, klicken Sie auf die Schaltfläche Zu "Physikalische Eingabe " 
deklarieren, um es von "Vorlauf"zu "Physikalische Eingabe " zu ändern.

Die mit einem roten Sternchen gekennzeichneten Pflichtfelder ) müssen ausgefüllt werden, um den GW zu bestätigen.
auf den Status "Physikalische Eingabe" gesetzt.

Da der Inzahlungnahmebetrag bereits mit dem Bieter abgestimmt wurde, kann dieser nicht mehr geändert werden.

2) Einlagerung in den physischen Bestand



Dann können Sie das Fahrzeug zum Status "Verkaufsbestand" erklären. Obwohl das Fahrzeug bereits reserviert ist, müssen Sie es auf den Status 
"Verkaufsbestand" setzen, um es aus dem Bestand zu entfernen.



Die Lieferung der GW aus den von den Bietern reservierten Inzahlungnahmen kann auf mehrere Arten erfolgen: 

entweder automatisch über eine Bestellung

oder manuell, indem Sie nacheinander den Status des Fahrzeugs ändern.

A) Umschalten auf automatische Lieferung :

Wenn Sie die Lieferung über eine Bestellung abwickeln, geben Sie ein Angebot über die GW- Karteikarte im Verkaufsbestand ab, die der Bieter reserviert 
hat.

Das Angebot wird automatisch im Namen des Bieters erstellt, der die Auktion gewonnen hat. Wenn dieser Bieter weitere Auktionen gewonnen hat, ist es 
möglich, das Angebot zu ändern.
die VO,die er reserviert hat (1), in dieses Angebot einfügen, bevor er die Bestellung aufgibt (2).

3) Auslagerung des Fahrzeugs aus dem Bestand

Benut handbuc
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Um die Bestellung aufzugeben, vergewissern Sie sich, dass die Kundenkartei im Namen des Bieters vollständig ist (gesetzlicher Vertreter ausgefüllt) (1), geben Sie 
dann das Lieferdatum und den Lieferort ein(2).

Legen Sie dann die Zahlungsmethode fest (3)und konfigurieren Sie die Dokumente, die Sie bearbeiten möchten, auf der Registerkarte "Dokumente der 
Kundenakte"(4), bevor Sie bestätigen
um den Druck des Bestellung mit den von Ihnen ausgewählten Begleitdokumenten zu starten (5).

Sobald die Bestellung bestätigt wurde, wird das Fahrzeug automatisch in die Lieferung übergehen. So können Sie die Auslieferung des Fahrzeugs planen, um es 
aus dem Bestand herauszunehmen. Sobald der Übergang auf "Lieferung" bestätigt wurde, wird eine Nachricht an den Bieter gesendet, die ihn dazu einlädt, das 
Fahrzeug abzuholen.

Ein DMS kann das Fahrzeug auch aus dem Lager auslagern, nachdem es es in Rechnung gestellt hat.



B) Auf manuelle Lieferung umstellen :

Wenn Sie sich für den manuellen Übergang zur Lieferung entscheiden, müssen Sie nur auf die 
Schaltfläche "Zur Lieferung erklären"von der Karteikarte des betreffenden GW aus klicken.

In diesem Schritt müssen Sie die Pflichtfelder in Bezug auf die Lieferung ausfüllen, um die Statusänderung 
zu bestätigen.

Um Sie zu warnen, wird ein Benachrichtigungs-Pop-up angezeigt, sobald der Wechsel zum Lieferstatus 
vollzogen ist.

Sobald der Übergang auf "Lieferung" bestätigt wurde, wird eine Nachricht an den Bieter gesendet, die ihn 
auffordert das Fahrzeug abzuholen.
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Sobald der GW in Rechnung gestellt wird, kann das DMS ihn aus dem Bestand auslagern.

In der Plattform wird Ihnen eine Benachrichtigung angezeigt, wenn der GW in den Status "Eledigt" wechselt. 

Alle GW, die an diesen Bieter verkauft werden, erscheinen in seiner Kundenkartei als "besitz"von diesem Bieter. 

So wird es möglich sein, eine vollständige Historie der GW zu haben, die er gekauft hat.



hotline@bee2link.com

www.bee2link.fr

Benutzerhandbuch – Bewertungs-Tool für Auktionsteilnehmer

Alle Rechte vorbehalten 2025 - Keine Vervielfältigung dieses Dokuments ohne ausdrückliche Genehmigung 
von bee2link.

39

+33 9 71 07 18 80

mailto:hotline@bee2link.com
http://www.bee2link.fr/

	Diapositive 1
	Diapositive 2 Inhaltsverzeichnis
	Diapositive 3 C) Abschluss der Inzahlungnahme
	Diapositive 4 Voraussetzungen Verfügen Sie über die Module Gelengenheiten, Kunden und Fahrzeuge in OpenFlex.
	Diapositive 5
	Diapositive 6 1/ Senden des Antrags auf eine Bieterverbindung
	Diapositive 7
	Diapositive 8
	Diapositive 9 A) Notwendige Einstellungen für den Bieterpfad.
	Diapositive 10 2) Die automatische Bestimmung des Fahrzeugs und die Bestimmung von Quotierungsanfragen
	Diapositive 11 3) Automatische Validierung im Rahmen einer Inzahlungnahme
	Diapositive 12 4) Manuelle Lieferung von GW an Bieter zulassen
	Diapositive 13 B) Auswirkungen von Benutzerrechten und Einstellungen auf die Inzahlungnahmeverläufe.
	Diapositive 14 2) Darstellung der Auswirkungen von Rechten bei einer Inzahlungnahme an einen Bieter :
	Diapositive 15
	Diapositive 16
	Diapositive 17 A) Nutzer mit dem Recht, Inzahlungnahmeangebote zu bestätigen ("Autonome/Manager")
	Diapositive 18 B) Nutzer, die nicht über das Recht zur Bestätigung von Inzahlungnahmeangeboten verfügen ("Verkäufer/Antragsteller")
	Diapositive 19 Aktionen des Antragsteller/Manager
	Diapositive 20 Aktionen des Antragstellers/Verkäufers
	Diapositive 21 Aktionen des Antragstellers/Verkäufers
	Diapositive 22 Aktionen des Managers/Validators
	Diapositive 23
	Diapositive 24
	Diapositive 25
	Diapositive 26
	Diapositive 27 C) Abschluss der Inzahlungnahme
	Diapositive 28
	Diapositive 29 2) Ankauf / Inzahlungnahme
	Diapositive 30
	Diapositive 31 1) Eingang des eingekauften GW / übernommenen GW im Bestand
	Diapositive 32
	Diapositive 33 2) Einlagerung in den physischen Bestand
	Diapositive 34
	Diapositive 35 3) Auslagerung des Fahrzeugs aus dem Bestand
	Diapositive 36
	Diapositive 37 B) Auf manuelle Lieferung umstellen :
	Diapositive 38
	Diapositive 39

